& Ekonomia eksperymentalna

Ekonomia nie jest pierwszq dyscypling naukowaq, ktéra po okresach domina-
¢ji podejscia spekulatywnego i empirycznego weszta w faze eksperymentalng.
Najwczesniej ewolucje takag przeszty nauki przyrodnicze. Jednak réwniez eko-
nomisci przestali roztrzgsaé nurtujgce ich kwestie tylko teoretycznie, a potem
przestali zadowalaé sie bierng obserwacjq rzeczywistosci gospodarczej. Coraz
czesciej projektujg eksperymenty, dzieki ktérym w kontrolowanych warunkach
testujg poprawnosé swoich teorii. Ekonomiczna Nagroda Nobla w 2002 r. spo-
wodowata szybki wzrost zainteresowania ekonomiq eksperymentalng, ale jej
najomoscé wciqgz jest daleka od powszechnej. Takze pisSmiennictwo — zwtaszcza
w jezyku polskim — nie jest zbyt obfite. Redakcja ,,Ekonomii” postanowila zmie-
nic ten stan rzeczy i udostepnic swoje tamy nowej, niedostatecznie jeszcze Spopu-
laryzowanej dziedzinie.

W biezgcym numerze ,,Ekonomii” zamieszczamy artykuty pracownikéw
1 doktorantow Wydzialu Nauk Ekonomicznych Uniwersytetu Warszawskiego.
Powstaty one gtownie dzieki inspiracji dr. Tomasza Kopczewskiego, ktory pro-
wadzi Pracownie Ekonomii Eksperymentalnej.

Przymiarki do uruchomienia eksperymentow ekonomicznych na Uniwersy-
tecie Warszawskim trwaly od kilku lat. Jednak dopiero wyposazenie Wydziatu
Nauk Ekonomicznych w odpowiedni sprzet komputerowy i nowoczesne opro-
gramowanie pozwolilo na spelnienie tych zamierzen w 2002 r. Od tej pory stu-
denci sq zachecani do projektowania eksperymentow oraz do udzialu w nich
w roli podmiotow podejmujgcych decyzje.

Znaczna czesé ekonomii eksperymentalnej zwigzana jest z teoriq gier, ktora
dostarcza aparatu pojeciowego dla wielu wspodlczesnych modeli podejmowania
decyzji. Stgd az dwa sposrod zamieszczonych przez Redakcje artykutow dotyczaq
bezposrednio problemow teorii gier. W artykule Kotlowskiego i Strawiniskiego
analizowanych jest kilka hipotez, ktore od dawna nurtowaly ekonomistow.
Mimo ze od strony teoretycznej sq one dosé gruntownie przebadane, to nadal
mozna sie spierac, ktore z nich lepiej odzwierciedlajq faktyczne zachowania pod-
miotow podejmujagceych decyzje w roznych okolicznosciach. Skoro te okolicznos-
ci mogq bycé rzeczywiscie rozne, to eksperymentowanie ma sens, nawet jesli
podobne (choé nie identyczne) doswiadczenia robil juz ktos inny. Z kolei Kata-
rzyna Dudko-Kopczewska opisuje przeprowadzony w Pracowni eksperyment
testujgcy poprawnosé motywacyjng pewnych systemow zarzqdzania i kontroli.
Wiadomo z teorii, ze w hierarchicznych systemach zarzgdzania szczebel nizszy
moze ukrywacé informacje przed szczeblem wyzszym i przeciwdzialaé w ten spo-
sob osigganiu wynikow maksymalizujgcych tgczne korzysci. Natomiast ekspe-
rymenty pozwalajg na poszukiwanie takich metod, dzieki ktérym podmioty o ty-
powych predyspozycjach mogag owocnie ze sobg wspotpracowad.
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Ale znaczenie ekonomii eksperymentalnej wykracza poza domene teorii gier.
Jednq z waznych kategorii ekonomicznych jest kapitat spoteczny. Jego akumu-
lacja pozwala na zwiekszanie produktywnosci innych rodzajow kapitalu, jego
brak zas — przeciwnie — powoduje niemoznosé osiggniecia dobrych wynikow
mimo zaangazowania innych srodkow. Kapital spoteczny daje podmiotom gos-
podarczym wiedze, w jakich sytuacjach nalety konkurowadé, a w jakich —
wspolpracowac. W swoim artykule Tomasz Kopczewski ocenia eksperymenty
przeprowadzone pod jego opiekq z punktu widzenia relacji pomiedzy umiejet-
nosciqg konkurowania i wspotpracy. Argumentuje, ze dzieki studiom ekonomicz-
nym studenci uczqg sie konkurowad, ale mie wyrabiajg w sobie umiejetnosci
wspolpracy. Jest to intrygujgca hipoteza, ktorej dowod wymagalby dalszych eks-
perymentow (sq one istotnie planowane do przeprowadzenia w przyszlosci). Jed-
nak juz teraz mozna na jej podstawie dokonadc krytycznego przeglagdu programu
studiow.

Jeszcze inny problem teoretyczny stal sie przedmiotem artykulu Mikolaja
Czajkowskiego. W teorii konsumenta zauwaza sie tak zwany dysparytet miedzy
gotowosciqg do zaplacenia za nabywane dobro oraz gotowosciq przyjecia rekom-
pensaty za jego utrate. Gdyby postulaty mikroekonomiczne byly stuszne, to ra-
cjonalnie postepujagcy na rynku konsument bylby gotow zaplacicé za nabywane
dobro tyle samo, ile spodziewatby sie zarobic¢ na jego sprzedazy. Tymczasem
w badaniach empirycznych obserwuje sie dosc¢ znaczng — bo czasem nawet kil-
kunastokrotng — réznice miedzy tymi wartosciami (dysparytet). Eksperymenty
przeprowadzone przez autora skionily go do postawienia hipotezy, iz réznica
moze by¢ wyjasniona charakterem dobra. Jest ona mianowicie tym wieksza, im
bardziej emocjonalne reakcje jest w stanie dane dobro wywotac.

Zaprezentowana w niniejszym numerze probka prac z ekonomii ekspery-
mentalnej ukazuje rozleglosé obszaru badawczego. Oczywiscie eksperymenty
lustruja 1 weryfikujg pojecia teorii gier. Jednak ich znaczenie wykracza daleko
poza ten zakres. Dzieki eksperymentom mozna wyjasniac takze inne koncepcje
analityczne, jak choéby wtasciwosci preferencji konsumenckich. Mozna wresz-
cie oceniaé gospodarczqg przydatnosé wiedzy przekazywanej w trakcie studiow
ekonomicznych. Artykuly opublikowane w kolejnych numerach pozwolqg prze-
konac sie, jak zroznicowany jest obszar ekonomii eksperymentalnej i ile trady-
cyjnych problemow ekonomicznych mozna dzieki niej ujrze¢ w nowym swietle.
Ciesze sie, ze jako kierownikowi Katedry Mikroekonomii na WNE UW przypadl
mi zaszczyt napisania stowa wstepnego do dziatu, ktory — jak mniemam — be-
dzie jednym z najzywiej rozwijajgcych sie obszarow zainteresowania kwartalni-
ka ,,Ekonomia’.

prof. dr hab. Tomasz Zylicz
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